SOLLENTUNAHEM

Uppgift om s6kande

Intresseanmalan lokal
Endast for foretag

Datum

Avser foljande objekt

Lokalnummer

Bolagsnamn

Organisationsnummer

Adress

Telefon dagtid

Bolaget har varit aktivt fr.o.m. (ar)

Adress till ev. hemsida

E-postadress

Huvudsaklig verksamhet (nuvarande)

Vilken typ av verksamhet vill den sékande driva i lokalen? (markera med kryss)

Typ X | Narmare beskrivning T.ex.
Butik Vilken typ av forsaljning?
Kontor Hur manga kontorsplatser?

Frisorsalong

Eventuell tillkommande service

Vard Tandlakare, fotvard, etc.
Café Endast bakverk/Iattare luncher
Restaurang Kraver svartplatskanaler

Foreningslokal

Samlingslokal fér hur manga?

Ovrig lokal

Narmare beskrivning av verksamheten

Foljande handlingar ska bifogas ansékan:

e Registreringsbevis
e Affirsplan
e Budget

e Vid nystartat foretag dven uppgifter om dgare (namn och personnummer)

e Dokument som styrker s6kandens yrkeskunnande — tidigare meriter
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Affarsplan (rad och tips)

Varfor ska man lamna in en affarsplan?

Det viktiga med en affirsplan ir att du ska tvingas tinka igenom allt det som kan
paverka ditt framtida foretag (eller en ny verksamhet inom ditt befintliga foretag),
for att se om din idé dr hillbar/16nsam. Genom att skriva en affirsplan kan du
uppmarksamma alla eventuella brister — och om méjligt dtgirda dem redan innan
verksamheten sitter igang. Du kanske tycker att det kinns meningslost att sitta och
skriva ner allt det som du redan har klart f6r dig, men det ér faktiskt viktigt och
klokt att gora en affirsplan.

Tanken med en affirsplan ir att 6versitta dina tankar/drémmar tll siffror och ord
pa papper. Da ar det mycket littare f6r dig (och alla andra) att fa en uppfattning om
idén dr realistisk och kan leda till en 16nsam verksamhet. Att starta ett fOretag ar ju
oftast roligt, men om man endast tror/riknar med en ljuv tillvaro som foretagare sd
ar det stor risk att man misslyckas med sitt foretagande. Det ar ocksa bra och
viktigt att affirsplanen tvingar dig att svara pa alla de oundvikliga frigorna du be-
héver ha svar pa, men kanske vill forbise dd du ér ivrig att starta eget och har
mycket annat att tinka pa. Du kan ocksa behéva en affirsplan for att visa banken
om du soker lan for verksamheten.

Det dr farligt att vara for optimistisk nir man gor sin affirsplan, speciellt nir det
handlar om intikter. Du bor tinka pa hur mycket intikter maste verksamheten
generera (minst) for att det ska ga thop ekonomiskt och vad ska du ha for pris-
sattning och Oppettider t.ex. (jamfér med konkurrenterna). Vad det giller utgifterna
ska man tinka pa vad det kostar med: ravaror, lokal, personal, lokalhyra, el-férbruk-
ning, reklam etc. Det dr bra att var rejalt kritisk da man upprittar sin affirsplan, da
kan man slippa otrevliga Overraskningar.

Det som bor framga av din affarsplan

Din affarsideé

e Vad ska du erbjuda? (produkter/tjinster)

Till vilka? — Marknad f6r din produkt/tjdnst — var finns den?

Varfor ska kunderna kopa av just dig? Vad gor dig unik/konkurrenskraftig?

e Hur ska dina erbjudanden (varor/tjinster) utvecklas i framtiden?

Marknad

e Hur ser marknaden ut idag? I stort och 1 niromraden?

e Hur ska du na dina kunder? Det dr viktigt med marknadsforing- speciellt i
bérjan.

e Hur klarar sig dina produkter/tjanster i jamforelse med konkurrenternas vad
giller pris, kvalitet, kundservice? Vad kommer du att gora bittre?

e Hur kommer marknaden att se ut pa sikt?

Konkurrenter

e Vilka dr dina nidrmaste konkurrenter?

e Finns det redan liknande verksamhet nira den tilltankta lokalen?

e Vad har de f6r sortiment, prissittning och 6ppettider?

Lokal/utrustning

o Lokal: lage, hyra, kontraktstid, hyrestak (behov/ekonomiska resurser)?

e Gaigenom verksamhetens behov av maskiner och inventarier.

e Arlokalen limplig? Tink frimst p4 ventilationen och VA.
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Inkdp

e Beskriv dina befintliga/tilltinkta ink6pskanaler. Jaimfor olika.

e Vilka villkor, t.ex. for betalning, kan du rikna med?

e Gad igenom dina behov av genomsnittligt lager. Hur mycket lageryta behéver du?

Ekonomisk information
e Ta fram en resultatbudget, dvs. en plan/bedémning av foretagets intikter och
kostnader under de forsta tre (3) aren.

e Ta fram en likviditetsbudget, dvs. en plan for likviditetsflédet (penningflédet) i
ditt foretag. De beriknade in- och utbetalningar under de tre (3) forsta aren.

e Ange ocksa hur verksamheten ska finansieras. Startkapital?

Personliga kvalifikationer

¢ Din egen/dina affirskompanjoners erfarenhet — frin branschen och yrket?

e Vad har du/ni f6r utbildning som ir av betydelse for foretaget t.ex. utbildning i
yrket?

e Har du redan kontakt med t.ex. befintliga kunder, leverantorer, bank etc. Om
inte, hur ska du fa det?

Risker och framtidsplaner

e Vad finns det f6r risker och hur de kan géras mindre?

e Hur ser foretagets framtidsplaner ut?
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